






“Druk.” Met één woord typeert Peter 
Kamphuis, directeur Operations, hoe
het met Reggefi ber gaat sinds de joint-
venture met KPN een feit is. Regge-
fi ber is gespecialiseerd in aanleg- en 
exploitatie van glasvezelnetwerken 
en heeft de ambitie breedband in heel 
Nederland beschikbaar te maken. 
Hiervoor legt zij in heel Nederland 
open glasvezelnetwerken aan. De 
joint-venture betekent dat de aanleg 
wordt versneld. Nu zijn zo’n 180.000 
woningen aangesloten op glas vezel, 
het is de bedoeling dat dit aantal 
jaarlijks met ruim 300 à 400 duizend 
toeneemt. En liefst met meer.

“De druk om het aantal aansluitingen te 
verhogen is niet vreemd”, aldus Kamphuis. 
“Alleen met glasvezel wordt het mogelijk 
om innovatieve diensten aan te bieden 
zoals 3D-televisie, zorg op afstand, TV 
‘on-demand’. Deze ontwikkelingen gaan 
sneller dan veel mensen denken. 
En vergeet de groeiende vraag van 
bestaande apparaten niet, zoals HD-
camera’s, de Wii, playstation HD en 
meer dan 1 computer in huis. De veel 

hogere snelheden van glasvezel           netwerken 
zijn daarnaast symmetrisch. Dit wil 
zeggen dat het verzenden van data even
snel gaat als het ontvangen. En juist 
dat is een voorwaarde voor veel nieuwe 
toepassingen.” 

Glasvezel wordt nu aangelegd tot de 
deur (‘fi ber-to-the-home’, of ftth). Kamp-
huis ver wacht dat het niet lang zal duren 
voordat glasvezel ook de huizen in zal 
gaan (‘Fiber-in-the-home’ of ‘fi ber-to-
the-desk’) op basis van POF (Plastic 
Fiber). “In veel nieuwbouwprojecten wordt 
er al rekening mee gehouden door 
loze leidingen aan te leggen En ook 
voor bestaande huizen zal het een 
vraag worden. Al is POF gemakkelijker 
aan te leggen dan de be staande net -
werken, toch blijven er voldoende uit-
dagingen voor de installaties in de 
bestaande gebouwen.”

De grote vraag naar aansluitingen creëert 
een behoefte aan meedenkende en 
innoverende partijen. Iedereen die een rol 
kan spelen om deze arbeidsintensieve 
activiteit sneller te laten verlopen, is 
welkom. De samenwerking met Attema 

is hiervan een goed voorbeeld. Kamp-
huis: “Dat is pure innovatie.” Kamphuis 
heeft een advies aan organisaties die zich 
oriënteren op de sector: “Naast slim 
denken, is automatisering en investeren 
in processen en IT van essentieel belang. 
Durf hierin te investeren. Van onze leveran-
ciers vragen wij per dag geautomatiseerd 
een digitale uitrolplanning, een overzicht 
en een update van de aansluitingen. Veel 
bouw- en installatiebedrijven zijn dit niet 
gewend, maar het is wel een vereiste om 
de uitrol op te schalen.”
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